Personlichen Kredit geben statt miihsam uiberzeugen und fordern
Flow-Kommunikation 1dsst mit neuen Methoden alte Abwehrreflexe verschwinden

Im Finanzbereich sind Geld-Kredite ein Mittel, den

Aufbau eines Betriebes zu ermdéglichen. Im Leben A6
und in der Bezichung sind vitale Kredite in jeder ffﬂ’ h..,.iﬁ’
echten Anerkennung oder in jeder grossziigigen }*:l ~
Geste versteckt. Sie ermdglichen die Vernetzung v

|

der Gegenwart mit einer lebendigen Zukunft.

Personlicher Kredit ist also die Fahigkeit, einem u |'
Menschen Vorschuss (Chancen) zu geben. Dies ist

hoch effizient. Wer zuvorkommend ist, Themen ;
aufgreift und Raum gibt, der gibt vitalen Kredit. ~— e L

Dieses Kreditgeben ruft automatischen nach einer

glinstigen Gegengeste. Das heisst, derjenige, der Kredit bekommen hat, wird Lust verspiiren,
ebenfalls grossziigig zu sein und auf die Anliegen des Andern einzugehen.

Sie lernen an diesem Tag die Logik von Kredit und Gegenkredit kennen und bekommen
Gelegenheit, die praktische Ubertragung des Gelernten auf den Alltag zu iiben.
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